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Una presentazione diventa vincente quando la nostra passione,

Focus . . . .
entusiasmando, convince chi ci ascolta a fare qualcosa
: PRESENTARE E CONVINCERE € un Workshop che
restituisce alll'uomo la sua piena capacita di
comunicare trasferendo gli ingredienti piu
importanti:  passione, convincimento e
credibilita.
Premessa
L'efficacia aumenta attraverso una maggiore
congruenza con voce, mimica e movimenti e
con un uso di computer, slides, filmati e
immagini come metafore per generare
consenso.
Obiettivo primario:
Orientare i partecipanti verso I'acquisizione di una tecnica di presentazione
coinvolgente, efficace e convincente.
Obiettivi Obiettivi secondari:
Apprendere come usare slides e metafore per generare consenso
Approfondire i meccanismi di gestione dell’aula
Conoscere empatia e dinamiche di gruppo
Affinare le capacita nell’uso della voce e dei movimenti
e Lateoria della Comunicazione Efficace
e Come (e perché) generare un feed-back positivo
e |l metodo FOURVOICECOLORS® per migliorare la voce
e Lo sguardo, il sorriso, i gesti, la postura, gestire lo spazio
Contenuti e Gli “strumenti per sciogliersi” . . . .
e Come preparare la presentazione secondo Cicerone: inventio,
dispositio, elocutio, memoria, actio
e Larealizzazione delle slides a partire dalle mappe mentali
e Strutturazione delle slides: colori, parole, multimedia
e La gestione di obiezioni e domande dell’aula
Molte performance con registratore e videocamera, analisi ed autoanalisi,
. condivisione dei risultati in plenaria, teoria immediatamente applicabile alla
Metodologia . o ) ) -
realta. | partecipanti potranno vedere i propri colleghi in tempo reale sullo
schermo ed analizzarsi in differita.
Destinatari Manager, Product Manager
Durata Due giornate (max 16 partecipanti)

PRESENTARE E CONVINCERE - PUBLIC SPEAKING BASE CON SUPPORTI VISIVI

©2000-2009 La Voce.net di Ciro Imparato — tutti i diritti riservati



|a voce ..

voice & communication

PRESENTARE E CONVINCERE

PUBLIC SPEAKING BASE CON SUPPORTI VISIVI

Ciro Imparato

Chi siamo

Ciro Imparato, autore del libro “La tua voce
pudo cambiarti la vita” (Sperling & Kupfer
2009), € un doppiatore dalla voce calda e
profonda che sentiamo tutti i giorni negli spot
pubblicitari radiotelevisivi. Formatore e Voice
Coach dal 1990, nel 2005 ha creato il metodo
FOURVOICECOLORS® per migliorare la voce.

Imparato unisce una grande padronanza nella gestione del pubblico ad una
spiccata sensibilita verso la psicologia umana, derivante sia dalla formazione
universitaria sia dagli anni di esperienza in aula. Le sue lezioni-show, basate
su emozioni e sensazioni, sono dinamiche, spettacolari e molto coinvolgenti.
L'obiettivo e conferire ai partecipanti
sicurezza nella parola, efficacia comunicativa
e capacita di parlare in pubblico con
disinvoltura. 1l suo approccio in aula e
essenzialmente pragmatico: la sua esperienza
di doppiatore gli consente di far sentire i vari
colori della voce nello stesso momento in cui
vengono trattati. Il messaggio che arriva &
quindi duplice perché interessa sia la sfera
cognitiva che quella emotiva.

FourVoicEGOLORS®

I metodo FoOuRVOICECOLORS® insegna ad usare la voce con la semplicita dei
colori, esattamente come capita in alcuni metodi per imparare la musica. Nel
workshop FOURVOICECOLORS®, in sole otto ore i partecipanti imparano ad
arricchire i concetti con una voce diversa per ogni circostanza: questo
aumenta la capacita di generare consenso e accresce I'autostima.

Ia Voce.net

voice & communication

La nostra Missione:“Gener are consenso attrayv

La Voce.net & titolare del metodo FOURVOICECOLORS®. E la prima societa di
Formazione Aziendale in Italia a basare la sua attivita sullo sviluppo della
Voce nelle varie tematiche aziendali. L’offerta spazia dal coaching individuale
alla gestione di progetti di ampia portata su tutto il territorio nazionale. Le
aree di intervento sono tutte quelle in cui la parola svolge un ruolo
preminente: tavole rotonde, interviste, convention, customer center,
vendita, presentazioni efficaci, public speaking.

http://www.lavoce.net/

Per informazioni e contatti: comunicazione@Ilavoce.net

PRESENTARE E CONVINCERE - PUBLIC SPEAKING BASE CON SUPPORTI VISIVI
©2000-2009 La Voce.net di Ciro Imparato — tutti i diritti riservati


http://www.lavoce.net/
mailto:comunicazione@lavoce.net

